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DESAFIO

IMPORTADOR

LISTA NEGRA

Las categorias
que te van a
hundir si arrancas
sin saber... y las
gue tienen
terreno virgen
esperandote.

P

El problema es importar lo qgue ya
Importan todos. Esta guia te muestra

exactamente donde no meterte...y
dénde Sl esta la oportunidad real.



SECCION 1 — LISTA NEGRA

CATEGORIAS SATURADAS:
EVITALAS S| SOS PRINCIPIANTE

Estas
categorias se venden, si.
Pero entrar aca hoy es
pelea de precio contra
gente que lleva anos
posicionada. Margenes
de chirolas, clientes que
te eligen solo por precio
y reputacion en riesgo
desde el arranque.

1. Auriculares genéricos tipo AirPods:
Mercado Libre esta lleno de publicaciones
idénticas, mismo diseno blanco, misma
cajlta, misma promesa.

El cliente no elige por marca, elige por precioy
por reviews. Y en reviews, los que llevan anos te

ganan siempre.

Para los baratos ya hay

demasiadas opciones. A .
Para los caros, |la
gente va directo a
Apple. La categoria
estd prostituida.
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Smartwatch econémico genérico:
Fue un gran producto. Hoy, no.

Hay miles de modelos chinos
con distinta carcasa pero
Idéntico hardware: contar
PAsos, medir sueno, recibir

notificaciones. Todo igual.

Marcas buenas ya
posicionadas, genericos
con precio dumping. No
nay lugar para meterse sin
una diferenciacion real.

Dto. Bienvenida

$/200.95 ¢

’
F Compea 3.
L ‘l"l'\-'i".'.ul.,:r‘.. '

3. Calzado y zapatillas: Demanda todo el ano,
precios bajos en China, casi sin fallas técnicas. Suena
pblien, ;no? El problema es que viene por barco (esto
genera un alto costo de entrada), necesitas tallas,
coloresy modelos para tener stock real, y en
Argentina y Uruguay tiene derechos anti-dumping.

Este producto es ideal para quien va tiene espalda
financiera. Para principiantes, es una trampa.
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Cables, cargadores y
fundas basicas de celular:
Fue un boom. Hoy el
cliente ya sabe cuanto
valen y no paga mas.

De una foto, todos los
cables se ven iguales.
Todas las fundas también.
No te eligen por propuesta
de valor, te eligen por
precio. Y cuando solo
competis por precio, €l
margen desaparece.

5. Gadgets de cocina
"As Seen on TV"™:

USD 1.88- 2.20 USD 55- &5 USD 2.50- 2.70

Pesthdo mimama! 24 congunios Paedido mimnamd: 50 unidades Padica minema: 20 oonjuitos p I C a d O r eS m a n U a I e S’-
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S
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exprimidores. En su
momento fueron
negocio redondo. Hoy

—

Picadara de Carne Multifuncional, Cartador de Verduras Multifunciona Utensilio de Cocina Multifunciona

Ficadara de Frutas v Hierbas, ... blanual a Presian, Rebanador,... oo Cuchilla de Aceno Inoxidable

usD3-320 todos conocen el
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6. Articulos de fithess genéricos: Bandas de
resistencia, alfombras de yoga, blogues, conos
de entrenamiento, mancuernas hexagonales.

El cliente los ve como commodity. No espera
gue uno sea superior al otro.

El resultado es la famosa guerra de precios.

El ganador se lleva chirolas. Ademas, son

productos pesados: flete caro, hecesitas barco,
INnversion alta de entrada.

Equipo de Gimnasio en Ofaerta

Tapete de Yoga NBR de 10mm de ego de Mancuemas Hexagona

Grosor al Por Mayor, Plegable

USD 0.44- 0.67 USD 1- 2 USD 2.09- 2.69 USD 2.78- 348 USD028-0.33 usba7s-1
Padsdd mmimed: 100 libras Pedicdo minimac 100 kilagramid:
Pedido minimo: 500 conjuntos Padido minimo: 1 rallo Pedido minima: 500 unidades Pedido minimo: 2 wnidades
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Pistolas de masaje: Tuvieron su boom en redes.

Hoy Mercado Libre
esta lleno de
productos de todos los
colores, todos los

tamanos, todas las
publicaciones iguales
con el logo cambiado.

El mercado
sobrepoblado,
logistica caray




Tiras LED RGB basicas: TikTok las
hizo virales.

Hoy el cliente sabe
exactamente cuanto cuestan
Yy No esta dispuesto a pagar

mMas. DiseRos idénticos por
todos lados.

Entras a competir contra
gente que ya tiene
posicionamiento y precio
dumping. Tarde.

Variantes

Color: RGE de los Estadas Unidos

3

9. Pequenos electrodomésticos basicos:

Freidoras de aire, licuadoras de mano, cafeteras
simples. Ya son articulos cotidianos. En |la franja
barata, la guerra de precios te mata. En |la franja cara,
el cliente prefiere marcas conocidas con garantia.

Ademas: Son grandes, pesados, es obligatorio
IMmportar por barco... Y su inversion Iniclal es alta.

-

PORTABLE

ESPRESSO MAKER




SECCION 2 — LISTA DORADA

CATEGORIAS EN
ASCENSO: TERRENO
VIRGEN EN
LATINOAMERICA

Estas categorias ya
estan explotando en
paises desarrollados.
En Latinoameérica
todavia no hay
marcas consolidadas
que lideren estos
segmentos.

B

Eso significa una sola cosa:

La ventana

? esta abierta.

La pregunta es
si entras vos antes

que otro.




Hogar, organizacion y estética minimalista:

Organizadores apilables
transparentes para
neladeras, armariosy
panos. Cajas plegables i
rigidas estilo minimalista. - o
Carritos multiuso para
bano u home office.

Google Trends muestra
curva constante al alza.

Oferta limitada

.II 5/13'72 Solo quedan 13

El cliente lo compra, en

20 minutos tiene un antesy
despueés para mostrar en redes.

Sin Instalacion, sin obra. Y genera contenido
para redes soclales solo.

Everything
Organizer
=8
L m,
\ IR D
Rolling Storage Cart (27" H) - $165 Six-Tiar Shoe Rack (34" H) 5155 Enhl&mamﬁem& it Box
Steel Stea|
: _ (e .

En EE.UU., marcas como The Container Store
o Yamazaki Home ya construyeron imperios
con esto. En Latinoameérica, ese lugar todavia
esta vacante.
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2. Bienestar: agua y aire puro:

El consumidor moderno no confiaen @
el agua de la canilla y tampoco quiere
segulir usando botellas de plastico.

El mercado global de filtros
domeésticos supera los 12.000 millones
de dolares y crece 7,2% anual.

Oportunidades concretas: jarras
purificadoras con luz UVC, botellas
reutilizables smart que trackean tu % \
hidratacidon diaria, purificadores de
alre compactos y minimalistas.

Este ultimo mercado ya supera los =
16.000 millones de ddlares
globalmente.

Esto es: Salud + tecnologia + diseho
= La combinacion que vende sola.

Smart Home / Domética: El mercado global
de hogares inteligentes ya supera los 147.000
millones de ddlares...

En Latinoameérica estamos en |os primeros anos.

Estos son algunos

. cerraduras inteligentes
con huella o codigo (Google Trends
sigue en alza), camaras que
reconocen personas vs. animales,
cortinas automatizadas, enchufes con
Wwifl, termostatos inteligentes. La llave
fisica va a desaparecer. El que se
posIcloNne ahora en este segmento
tiene ventaja enorme.




Health Wearables de nueva generacion:
No hablamos del smartwatch generico
saturado. Hablamos de anillos inteligentes,
pulseras de biometria avanzada y parches de
monitoreo continuo. Miden calidad de sueno,
estrés, oxigenacion, ritmo circadianoy
metabolismo.

El mercado de smart rings proyecta

crecer mas del 25% anual hasta
2030. Marcas como Oura Ring o el
Galaxy RIng de Samsung estan
llevando esto al publico general.

En Latinoamérica esto
es terreno casi virgen.

5. Biohacking y
suplementacién funcional:

vanc s b Coldgeno marino, proteina de

) T insectos, hongos adaptégenos
b (W | 'm (llon's mane, reishi,

FIM ) . B3 T ashwagandha), electrolitos

| 5 IR funcionales.

T T | El cliente ya no busca solo

"estar sano". Busca optimizar
su rendimiento, su suenoy su
energia.

Este mercado crece fuerte
entre 25 y 45 anos con poder
adquisitivo. La demanda esta,
|la oferta local organizada
todavia no.
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6. Loungewear / Ropa de transicion:
Nacio con el teletrabajo y no se fue.

Ropa que se siente como estar en casa
pero gue podes usar en una reunion,
un café o un viaje. El mercado global

proyecta pasar de 13.000 millones a
32.000 millones de ddlares para 2033 i rpi
(10% de crecimiento anual).

i '.".I :':=.- o L

Aca |la clave de venta es no vender la
prenda sola. Se vende el conjunto. Eso
solo ya te diferencia de quien vende
por unidad.

Productos para mascotas (segmento premium):

La humanizacion de las mascotas es una tendencia
global imparable.

Los snacks premium para
mascotas superaron |os
11.000 millones de ddlares
en 2024. Las cajas de
SUSCripcion para mascotas
crecen un 15% anual.

B BB ¥ mannlg

Te dejo algunas de |las
oportunidades reales:
juguetes interactivos tipo
puzzle, camas ortopedicas,
Mmuebles estéticos para
gatos, GPS y rastreadores.

El NO va por caracteristicas
técnicas. Va por emocion: "Tu perro va a estar
mas feliz"" Cuando el dueno imagina a su

mascota viviendo mejor, la venta esta hecha.
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DESAFIO

IMPORTADOR

Cada categoria de esta lista dorada es una
puerta abierta. El mercado ya existe. La
demanda ya esta. Lo que todavia no existe
es quien lo lidere en Latinoamérica.

- ik ~ =
?/‘f = ;
r

B\

A

Esa persona podes ser vos.
Pero hay una condicion:

TENES QUE ENTRAR

ANTES QUE LOS DEMAS.

cQuerés saber cOmo empezar a
Importar con método, sin improvisar
y sin arriesgar tus ahorros?




